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Mit der 1,5 Mio.-Euro-Investition
haben die Geschäftsführer Dieter
Weber und Klaus Kern erneut unter-
nehmerischen Mut bewiesen. Dieter
Weber hat das Unternehmen zusam-
men mit seiner Frau Elsbeth 1998
gegründet. Seitdem erzielte der Spe-
zialist für Ultraschallkomponenten, die
vor allem in der Reinigungs- und
Schweißtechnik zum Einsatz kommen,

jährlich Umsatzsteigerungen von mehr
als 40 Prozent. Die Zahl der Mitarbei-
ter ist mittlerweile auf 20 angestiegen. 

Hervorragende Auftragslage

Dieter Weber und der zweite
Geschäftsführer Klaus Kern, beide seit
Jahrzehnten Spezialisten auf dem
Gebiet der Ultraschalltechnik, haben
mit innovativen Produkten und Neu-
entwicklungen immer wieder Akzente
in der Ultraschalltechnik gesetzt. Für

Unerträglich eng war es zuletzt bei
Weber Ultrasonics in den seit

fünf Jahren angemieteten Räumen am
Firmenstandort Karlsbad-Ittersbach.
Das hat sich nun geändert: Nur einen
Steinwurf entfernt vom bisherigen Fir-
mengebäude steht Weber Ultrasonics
seit August diesen Jahres ein moder-
ner, 1550 Quadratmeter großer, zwei-
geschossiger Neubau zur Verfügung.
Am 12. September wurde der architek-
tonisch ansprechende Neubau, der
unter der Federführung von Natalie
Etienne, der Tochter von Geschäfts-
führer Dieter Weber entstand, offiziell
eingeweiht. Zur Feier kamen 150
Gäste, darunter Vertreter aus der Poli-
tik sowie Partner des Unternehmens
und zahlreiche Kunden. 

Weber Ultrasonics – 
Platz für Expansion

Großer Empfang zum Einweihungsfest. Der Neubau konnte nach nur acht
Monaten Bauzeit bezogen werden.

M A R K T & K O N J U N K T U R

Dieter Weber, Firmengründer 
und Geschäftsführer von Weber
Ultrasonics: „Wir blicken sehr 
optimistisch in die Zukunft.“

Die Nachfolgegeneration steht
schon mit in der Verantwortung:
Natalie Etienne ist seit 2002 im
Unternehmen, Markus Weber ist
seit der Firmengründung mit dabei. 

Innerhalb von nur fünf Jahren seit Firmengründung hat sich die Weber
Ultrasonics GmbH weltweit als Anbieter von Ultraschallkomponenten
erfolgreich am Markt etabliert. Mit einem Neubau hat das Unterneh-
men nun beste Voraussetzungen für weiteres Wachstum geschaffen. 
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die Geschäftsführer ist die Konzentra-
tion auf individuelle bedürfnisorien-
tierte Kundenlösungen bei hoher Bera-
tungskompetenz und Serviceorientie-
rung eine wesentliche Erfolgsformel,
die dem Unternehmen selbst im lau-
fenden Jahr eine hervorragende Auf-
tragslage beschert hat. 

Auch international ist das Unter-
nehmen aktiv: So wurden im Jahr 2003
Vertriebsniederlassungen in den USA,
in Brasilien und in Skandinavien auf-
gebaut. Eine Vertretung in Fernost ist
derzeit im Entstehen. 

Kaum verwunderlich, dass ange-
sichts der erfolgreichen, bisherigen
Unternehmensentwicklung beim Ein-
weihungsfest keine Spur von Konjunk-
turpessimismus aufkam.                (Ke)
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Für gute Bewirtung und Unterhaltung der 150 geladenen Gäste wurde im
eigens errichteten Festzelt gesorgt


